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PRESSEINFORMATION

MyPelvi gewinnt den o6sterreichischen Franchise Newcomer Award
2024: Die Revolution des Beckenbodentrainings!

Berlin, 07.06.2024 — Laut Statistiken der Deutschen Kontinenz Gesellschaft e.V.
sind rund neun Millionen Menschen in Deutschland von Inkontinenz betroffen und
diese Zahl steigt kontinuierlich. Immer mehr Menschen erkennen die Vorteile
eines gestdrkten Beckenbodens, sei es zur Vorbeugung von Inkontinenz, zur
Verbesserung der sexuellen Gesundheit oder zur Unterstitzung nach der
Schwangerschaft. Mit Fokus auf die Beckenbodengesundheit hat sich MyPelvi als
innovatives Unternehmen einen Namen gemacht und wurde am 6. Juni mit dem
renommierten ésterreichischen Franchise Newcomer Award 2024 ausgezeichnet.
Diese Auszeichnung wirdigt das Engagement des Unternehmens, das auf
préventive Stérkung des Kérpers und die Setzung neuer MaRstdbe in der
Gesundheitsvorsorge abzielt.
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Langfristige Gesundheit und Wohlbefinden im Fokus

MyPelvi legt besonderen Wert auf langfristige Gesundheit und Wohlbefinden. Die
Mission des Unternehmens geht weit Uber die bloRe Behandlung von
Beckenbodenproblemen hinaus. MyPelvi strebt danach, Menschen nicht nur
kurzfristig zu helfen, inre Beckenbodenprobleme zu I6sen, sondern ihnen auch eine
langfristig gesunde Lebensweise zu erméglichen. Das Unternehmen engagiert sich
aktiv gegen die Stigmatisierung dieses wichtigen Themas, das viele Menschen
betrifft — von Ruckenschmerzen und Inkontinenz UGber Libidoverlust bis hin zur
Ruckbildung nach der Schwangerschaft.

Innovative Lésungen fiir die Beckenbodengesundheit

Ein herausragendes Merkmal von MyPelvi ist die Anwendung modernster
Magnetfeldtherapie zur Stimulierung, Aktivierung und Krdftigung des
Beckenbodens. Diese Methode erméglicht bis zu 25.000 Kontraktionen, die die
tiefsten Schichten des Beckenbodens erreichen und stdrken. Mit dem PelviPower-
Stuhl, ergdnzenden Ubungen und spezifischen Erndhrungsempfehlungen bietet
MyPelvi eine ganzheitliche Lésung fur die Beckenbodengesundheit. Bewdhrte
Marketing- und Kommunikationsstrategien des Unternehmens haben zu
beeindruckenden Erfolgsquoten und einem wachsenden Netzwerk von
Franchisenehmer*innen gefuhrt.

Umfassende Unterstiitzung und Schulungen fiir Franchisepartner*innen

MyPelvi legt grolden Wert darauf, neue Partner*innen aufzunehmen, kontinuierlich
zu unterstutzen und umfassende Schulungen zu bieten. In der
unternehmenseigenen Online-Academy gibt es fortlaufende
Weiterbildungsmadglichkeiten, damit die Partner*innen stets Uber das nétige Wissen
far ihren Erfolg verfigen. Die beeindruckenden Erfolge der Franchisepartner*innen
belegen die Effektivitdt des Geschéftsmodells und das rasche Wachstum von
MyPelvi. Sie sind Marktfuhrer im Beckenboden-Magnetfeldtraining und haben
innerhalb von nur vier Monaten bereits rund 100 MyPelvi Standorte etabliert.

Laut dem &sterreichischen Franchiseverband hat die Jury bei inrer Bewertung von
Einzigartigkeit, Innovation, Erfolg und weiteren systemrelevanten Aspekten MyPelvi
als herausragend eingestuft. MyPelvi erzielte die héchste Punktzahl im Vergleich zu

MP Franchise Development GmbH | HelmholtzstraRe 2—-9 1 10587 Berlin | Phone: +49 (0)30 308 305 360 |
E-Mail: hello@mypelvi.com I https://mypelvi.com/ |



pelvi

anderen Newcomer-Franchisern. |hr System weist ein beeindruckendes
wirtschaftliches Wachstum auf und bietet Franchisepartner*innen die Chance, auf
ein innovatives, zeitgemdlRes und zukunftsorientiertes System zu vertrauen. Zudem
hat das Unternehmen auch gesellschaftliche Bedeutung, da es sowohl fur Ménner

als auch fur Frauen essenziell fur die Gesundheit ist.

Uber MyPelvi

MyPelvi, als fuhrender Anbieter im Bereich des Beckenbodentrainings, bietet angehenden
Franchisenehmer*innen eine attraktive Grindungsoption. Mit geringen Investitionskosten und
einem hohen Profit ab Eréffnung spricht MyPelvi nicht nur Frauen, sondern auch Manner an
und erweitert somit die potenzielle Zielgruppe. Ob als Stand Alone Betrieb oder durch die
Integration von MyPelvi in ein bestehendes Geschéaftskonzept ertffnen sich fir Franchise-
Partner*innen Umsatzmoglichkeiten und die Chance, einen bedeutenden Beitrag zur
Gesundheit und Lebensqualitat inrer Kunden zu leisten. MyPelvi wurde aus der Uberzeugung
heraus gegrindet, dass ein starker und gesunder Beckenboden fir jeden Menschen von
Bedeutung ist. Die vielfaltigen Griunde dafir reichen von Rickenschmerzen und Inkontinenz
Uber Libidoverlust bis hin zur Rickbildung nach der Schwangerschaft. Das MyPelvi Konzept
bietet eine effiziente und komfortable Losung fur diese Probleme.

Seit Sommer 2023 hat MyPelvi bereits rund 100 Standorte erfolgreich implementiert und sich
so als Marktfuihrer im Bereich Beckenboden- und Rumpfgesundheit etabliert. Dank jahrelanger
Erfahrung im Verkauf, der richtigen Marketingstrategie, einem mal3geschneiderten
Kundenmanagementsystem und einem Netzwerk aus Expert*innen bietet MyPelvi seinen
Franchisenehmer*innen umfassende Unterstitzung.

Ob man bereits Profi im Gesundheitsbereich ist oder als Quereinsteiger*in den Wunsch hat,
die Leidenschaft zum Beruf zu machen — bei MyPelvi findet man den perfekten Einstieg in die
Selbststandigkeit und befindet sich mitten im Megatrend der Gesundheits- und
Wellnessbranche. https://mypelvi.com/
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